GUIDE

7 ETAPES

POUR VENDRE

—— RAPIDEMENT & AU MEILLEUR PRIX —




LES 7 ETAPES POUR VENDRE

Vendre une propriété va bien au-dela d’'une simple transaction:
c'est I'ouverture d'un nouveau chapitre et la concrétisation d'un
projet de vie. Vous méritez une vente fluide, rapide et rentable,
sans stress ni surprises désagréables. Ce guide a été congu pour
vous aider a aborder chaque étape avec confiance et stratégie.

COMMENT Y PARVENIR?

En adoptant une approche structurée qui attire les bons acheteurs,
met en valeur votre propriété et simplifie tout le processus.

Vous apprendrez a préparer votre maison, fixer le bon prix, négocier
intelligemment et sécuriser la transaction jusqu’a la remise des clés.

VENDEZ VOTRE PROPRIETE AVEC ASSURANCE
ET MAXIMISEZ VOTRE RENDEMENT

Transformez la vente de votre propriété en une opportunité
gaghante et vivez une expérience sans faille!




LES ESSENTIELLES

ETAPE 1: OPTIMISEZ LA
PRESENTATION DE VOTRE PROPRIETE

PREMIERE IMPRESSION =

Un acheteur doit ressentir un coup de coeur dés qu'il entre.
Pour cela, chaque détail doit inspirer confiance et qualité.

. une peinture rafraichie, des réparations
faites, des espaces épurés et une belle luminosité.

. moins il y a d'obstacles, plus il est facile pour un
acheteur de se projeter chez lui.

dépersonnalisez les lieux pour
permettre aux visiteurs de s'imaginer y vivre.

ETAPE 2: FIXEZ UN PRIX STRATEGIQUE

LE BON PRIX LES BONS ACHETEURS!

Un bon prix n’est pas seulement un chiffre, c'est une stratégie.

consultez un expert pour
déterminer un prix compétitif.

. trop bas, vous perdez de l'argent; trop
haut, vous perdez du temps. Trouvez I'équilibre pour maximiser
votre rendement.

comparez avec les propriétés
similaires vendues récemment dans votre secteur.



LES ESSENTIELLES

ETAPE 3: RENDEZ LA PROPRIETE
INOUBLIABLE

NE VOUS CONTENTEZ PAS D'ETRE VU,

Dans un marché compétitif, il ne suffit pas d'étre visible :
il faut se démarquer.

. investissez dans des photos de qualité,
une visite virtuelle immersive et, au besoin, du home staging.

. publiez sur les bonnes plateformes et mettez
en valeur les atouts du quartier (services, parcs, écoles, trans-
ports).

. rédigez un texte qui suscite I'’émotion
et met en lumiére les caractéristiques uniques de votre maison.

ETAPE 4: ATTIREZ DES ACHETEURS
SERIEUX

AVEC LES BONS VISITEURS!

Chaque visite doit compter.

. identifiez et ciblez les acheteurs préts et capables
d’acheter, pour éviter les pertes de temps et les visites inutiles.

. préparez les documents nécessaires et répondez
aux questions avec transparence.

. facilitez la prise de rendez-vous et créez une ambiance
accueillante pendant les visites.



LES ESSENTIELLES

ETAPE 5: M,AiTRISEZ L’ART DE LA
NEGOCIATION

UNE NEGOCIATION , C'EST LA CLE!

La négociation ne devrait jamais étre une confrontation,
mais un échange stratégique.

restez aligné avec vos
objectifs tout en comprenant les besoins de l'acheteur.

. une bonne négociation combine vos intéréts et
ceux de l'acheteur pour arriver a un accord satisfaisant.

. restez professionnel pour
éviter les décisions impulsives.

ETAPE 6: SECURISEZ LA
TRANSACTION

CHAQUE DETAIL COMPTE POUR UNE VENTE

Un processus rigoureux inspire confiance et évite les
mauvaises surprises.

. solvabilité de I'acheteur, conditions de
I'offre, documents légaux.

pour valider chaque étape et garan-
tir une transaction conforme.

gardez une trace écrite
des échanges importants.



LES 7 CLES ESSENTIELLES

ETAPE 7: ORGANISEZ VOTRE
DEMENAGEMENT

CLOTUREZ VOTRE VENTE EN TOUTE SERENITE

Prenez les bonnes décisions jusqu’a la fin pour assurer une transition
sans tracas et laisser une excellente impression a I'acheteur.

. Planifiez tout : dates clés, transferts de services, nettoyage.

« Laissez une bonne impression : une propriété propre et préte
inspire la confiance et peut méme favoriser des recommandations.

« Préparez une check-list de départ : pour ne rien oublier avant de
remettre les clés.

En appliquant ces 7 clés, vous maximisez vos chances de
vendre rapidement, au meilleur prix et sans stress.

Vous ne vendez pas seulement une maison, vous tournez une
page pour en commencer une nouvelle. Ce guide est votre allié
pour faire de cette expérience une vraie réussite!




.

PRET A PASSER AU
NIVEAU SUPERIEUR ?

Vous avez maintenant en main les clés pour vendre votre propriété
comme un pro. Mais la théorie ne suffit pas. Ce qui fait la différence,
c'est le passage a I'action.

VOUS AVEZ PRIS LE TEMPS DE DECOUVRIR CE QUI DISTINGUE
UNE VENTE REUSSIE D’UNE VENTE QUI TRAINE. LE SUCCES N’EST
PAS UNE QUESTION DE CHANCE, MAIS DE METHODE, DE
PREPARATION ET DE DETERMINATION,

Chaque étape franchie, chaque stratégie mise en place, chaque défi

relevé vous rapproche de votre objectif. Ce guide vous a offert une
feuille de route claire pour vendre avec confiance et rentabilité.

MAINTENANT, C’EST A VOUS DE JOUER. LE BON MOMENT POUR
AGIR, C'EST MAINTENANT.

Prét a passer a I'action?

A ton succés!




